Checklista fragor Atrinova

1.

Vad funderar du pa att gora?

Vilken ar din grundidé?

Vilket problem vill du |6sa?

Vilket behov tillfredsstaller din idé?

Vad ar nyttan med din produkt eller tjanst for anvandaren?

Vem skall du salja till?

Vem ar din kund?

Hur manga/stora tror du att dina kunder ar?

Hur skall du na ut till dina kunder?

Kommer dina kunder vilja betala nagot for din produkt?
Vad &r nyttan med det du skall gora for dina kunder?

. Varfor ska kunderna kdpa av dig?

Pa vilket satt ar din |6sning battre an existerande alternativ?
Vilken eller vilka ar din produkts/tjansts konkurrensférdelar?
Vilka ar dina konkurrenter?

Vad kan du lara av dina konkurrenter?

Vilka ar dina (och dina medarbetares) styrkor?

Vilka resurser ar kritiska for din idé?

Vem ar du beroende av for att forverkliga din idé?

Vilka ar de kritiska, unika resurserna som du behover for att forverkliga din idé?
Finns dina kritiska resurser tillgangliga for dig?

Vilken kapitalbild har du for att genomfora din ide?

Hur kan din idé generera intdkter till dig?

Vad tror du att dina tilltankta kunder ar beredda att betala for din idé?
Vilket behov av kapital har du i din uppstart?

Vilka kommer dina huvudsakliga kostnader att vara?

Vilken genomférandeplan har du for din idé?

Hur langt har utvecklingen for att forverkliga din idé kommit?

Hur ser din tidsplan ut for att komma igang och for att driva féretaget det forsta aret?
Vilka aktiviteter ar kritiska i uppstartsfasen?

Ovriga noteringar
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